
RESPONSABLE D'APPROVISIONNEMENT EN
EXPLOITATIONS FORESTIÈRES

Secteur :

 Exploitations forestières et scieries agricoles

Affinité :

Analyser et comprendre

Le contact humain

Niveau d'étude conseillé :

BAC +2

Insertion professionnelle :

Perspectives d’évolution :

La ou le responsable d’approvisionnement en exploitations forestières est un expert de la gestion des achats et des

approvisionnements de matières premières en bois. Il/elle doit veiller au en respect des contraintes de coûts, de délais et de

qualité.

Les missions 

achat de bois en veillant à optimiser le prix, la qualité et les délais de livraison


Estimation de la valeur du bois directement sur le terrain


Gestion et suivi des stocks


Le lieu de travail 

Au bureau ou sur le terrain chez les fournisseurs et les clients


Les qualités requises 

Autonomie

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https://icicestmaplace.akto.fr/exploitations-forestieres-et-scieries/


                       

Organisation


Sens de la communication


Réactivité


Bac + 2

bac + 3

Bac + 5

Les formations possibles  

BTS conseil et commercialisation de solutions techniques


BTSA gestion forestière


BTSA technico-commercial option produits de la filière forêt-bois


Bachelor en sciences et ingénierie – ingénierie du bois et des matériaux biosourcés


Licence pro mention métiers des ressources naturelles et de la forêt


Licence pro mention métiers du bois


Licence pro mention technico-commercial


Diplôme d’ingénieur de l’École nationale supérieure des sciences agronomiques de Bordeaux Aquitaine


Diplôme d’ingénieur de l’École nationale supérieure des technologies et industries du bois de l’université de Lorraine


Diplôme d’ingénieur de l’École supérieure du bois


Les possibilités d’évolution 

Chef.fe de projet


Directeur.rice des services d’approvisionnement ou des servies achats

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https://icicestmaplace.akto.fr/trouver-une-formation/?formation=BTS%20conseil%20et%20commercialisation%20de%20solutions%20techniques
https://icicestmaplace.akto.fr/trouver-une-formation/?formation=BTSA%20gestion%20foresti%C3%A8re
https://icicestmaplace.akto.fr/trouver-une-formation/?formation=BTSA%20technico-commercial%20option%20produits%20de%20la%20fili%C3%A8re%20for%C3%AAt-bois
https://icicestmaplace.akto.fr/trouver-une-formation/?formation=Licence%20pro%20mention%20m%C3%A9tiers%20des%20ressources%20naturelles%20et%20de%20la%20for%C3%AAt
https://icicestmaplace.akto.fr/trouver-une-formation/?formation=Licence%20pro%20mention%20m%C3%A9tiers%20du%20bois
https://icicestmaplace.akto.fr/trouver-une-formation/?formation=Licence%20pro%20mention%20technico-commercial
https://icicestmaplace.akto.fr/trouver-une-formation/?formation=Dipl%C3%B4me%20d%27ing%C3%A9nieur%20de%20l%27%C3%89cole%20nationale%20sup%C3%A9rieure%20des%20sciences%20agronomiques%20de%20Bordeaux%20Aquitaine
https://icicestmaplace.akto.fr/trouver-une-formation/?formation=Dipl%C3%B4me%20d%27ing%C3%A9nieur%20de%20l%27%C3%89cole%20nationale%20sup%C3%A9rieure%20des%20technologies%20et%20industries%20du%20bois%20de%20l%27universit%C3%A9%20de%20Lorraine
https://icicestmaplace.akto.fr/trouver-une-formation/?formation=Dipl%C3%B4me%20d%27ing%C3%A9nieur%20de%20l%27%C3%89cole%20sup%C3%A9rieure%20du%20bois

