
CHARGÉ.E RELATIONS ENTREPRISES

Secteur :

 Enseignement privé indépendant

Affinité :

Les nouvelles technologies

Le contact humain

Niveau d'étude conseillé :

BAC +3

Insertion professionnelle :

Perspectives d’évolution :

Le/la chargé.e de relations entreprises participe au développement et à l’entretien des relations avec les entreprises en vue de

développer le nombre de contrats d’alternance et les stages en entreprise, il/elle représente l‘établissement lors d’évènements.

Il/elle a pour objectif de créer des liens avec les entreprises notamment pour favoriser l’intégration professionnelle des apprenants,

financer des équipements et/ou projets étudiants… afin de contribuer au développement pédagogique et professionnel des

apprenants. Il /elle intervient sous la responsabilité hiérarchique du directeur d’établissement ou du directeur des relations

entreprises.

Le chargé relations entreprises doit être à l’aise avec la relation client afin de rechercher, convaincre et négocier avec les

entreprises.

 

Les missions 

Promouvoir l’établissement auprès des partenaires et entreprises


Développer l’apprentissage et les stages


Assurer le suivi administratif des contrats ou des conventions et des partenariats


Entretenir la relation avec les entreprises


Le lieu de travail 
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https://icicestmaplace.akto.fr/enseignement-prive-independant/


Ecoles secondaires, les écoles techniques ou dans l’enseignement supérieur


Les qualités requises 

Aisance relationnelle


Sens de l’organisation


Sens de la communication


Autonomie


Bac +2

Bac +3

Les formations possibles  

BTS négociation et digitalisation de la relation client (NDRC)


BTS Management Commercial Opérationnel (MCO)


BTS Gestion de la PME


BUT Techniques de commercialisation parcours business développement et management de la relation client


Les possibilités d’évolution 

Directeur.rice commercial


Directeur.rice relations entreprises


Comment accéder à ce métier ?

Se former en alternance

En savoir plus 

Se faire accompagner

En savoir plus 
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https://icicestmaplace.akto.fr/trouver-une-formation/?formation=BTS%20n%C3%A9gociation%20et%20digitalisation%20de%20la%20relation%20client%20(NDRC)
https://icicestmaplace.akto.fr/trouver-une-formation/?formation=BTS%20Management%20Commercial%20Op%C3%A9rationnel
https://icicestmaplace.akto.fr/trouver-une-formation/?formation=BTS%20Gestion%20de%20la%20PME
https://icicestmaplace.akto.fr/trouver-une-formation/?formation=BUT%20Techniques%20de%20commercialisation%20parcours%20business%20d%C3%A9veloppement%20et%20management%20de%20la%20relation%20client
https://icicestmaplace.akto.fr/etre-bien-oriente/

